~ PLETTENBERG

Stellenanzeige

Key Account Manager Uncrewed Systems, Aerospace & Defense
(m/w/d)

Willst Du Teil eines dynamischen Teams in einem wachsenden Unternehmen
werden und die Zukunft des Elektroantriebs mitgestalten?

Bei Plettenberg entwickeln und produzieren wir fur unsere Kunden elektrische
Antriebssysteme im High-Performance Segment. Dabei entwickeln wir
malfgeschneiderte innovative Losungen, die auf die Bedlrfnisse unsere Kunden
zugeschnitten sind. Unsere Systeme verkaufen wir weltweit an Kunden in
wachsenden Industrien, wie z.B. Luft- und Raumfahrt, UAVs, Robotik, Med-Tech,
Rennsport, R&D und viele mehr. Bei Plettenberg hast Du nicht nur einen Job,
sondern Du gestaltest die Zukunft des elektrischen Antriebs mit und tragst aktiv zur
nachhaltigen Verbesserung unserer Gesellschaft und Umwelt bei.

Zur Verstarkung unseres dynamischen Teams suchen wir:

Key Account Manager Uncrewed Systems, Aerospace &
Defense (m/w/d).

Deine Aufgaben

e Aufbau, Pflege und strategische Weiterentwicklung der Beziehungen zu
internationalen Kunden im Bereich Uncrewed Systems (Luft, Land, See)
sowie Aerospace & Defense

e Markt- und Wettbewerbsbeobachtung sowie Identifikation neuer
Geschaftsmdglichkeiten

e Enge Zusammenarbeit mit der Produktentwicklung und dem Programm-
Management, um Kundenanforderungen in marktfahige Losungen zu
ubersetzen

¢ Klarung technischer und kommerzieller Sachverhalte mit unseren Kunden
wahrend der Akquisitionsphase

e Systemauslegung basierend auf unserem modularen Baukastenprinzip in
enger Abstimmung mit den Fachbereichen

e Erstellung von Angeboten sowie Flhren von Preis- und Vertrags-
verhandlungen

e Teilnahme an internationalen Fachmessen und Kundenterminen (ca. 30%
Reiseanteil)

Deine Benefits

e Spannender Arbeitsplatz mit abwechslungsreicher Tatigkeit in einem
groRartigen Team
o Selbststandiges und eigenverantwortliches Arbeiten
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Maglichkeit fir mobiles Arbeiten

Leistungsgerechte Bezahlung mit Urlaubs- und Weihnachtsgeld
30 Tage Urlaubsanspruch

Flexible Arbeitszeiten mit variablem Gleitzeitkonto

Betriebliche Altersvorsorge mit freiwilligem Arbeitgeberzuschuss
Betriebliche Krankenzusatzversicherung

Individuelle Weiterbildung und Entwicklungsprogramme
Sportangebote

Kostenlos Kaffee/Tee, Obst und Snacks

Dienstwagen

Dein Profil

Abgeschlossenes technisches Studium der Fachrichtung Maschinenbau,
Elektrotechnik, Luft- und Raumfahrt, Wirtschaftsingenieurwesen oder eine
vergleichbare Qualifikation

Mindestens 5 Jahre relevante Berufserfahrung im Bereich Key Account
Management oder technischer Vertrieb

Ausgepragte  Kundenorientierung und Kommunikationsstarke sowie
Bereitschaft mit internationalen Kunden zu arbeiten

Erfahrungen im Bereich Luft- und Raumfahrt oder Ristung

,Can-Do Attitude“: sehr Proaktive selbstandige Arbeitsweise und hohe
Einsatzbereitschaft

Teamfahigkeit und soziale Kompetenz

Gute MS-Office Kenntnisse

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Uber Plettenberg

Plettenberg ist ein Entwickler und Hersteller von mafigeschneiderten elektrischen
Antriebssystemen fir Hochleistungsanwendungen. Wir sind fihrend im Bereich der
Innlaufer BLDC Motoren fir Hochleistungsanwendungen. Unser Angebot umfasst
aber auch AufRenlaufer BLDC sowie burstenbehaftete DC-Motoren, Steuerungen,
Startergeneratoren und Zubehor. Wir beliefern Kunden in verschiedenen Industrien,
z.B. Luftfahrt, zivile und militarische UAVs, UGVs, UUVs, industrielle Werkzeuge,
Robotik/Automation, Medizin- und Labortechnik, Rennsport und Forschung. Unsere
gesamte Entwicklung, Fertigung und Montage befindet sich an unserem Hauptsitz in
Baunatal, welcher nach Luftfahrtstandard EN 9100:2018 zertifiziert ist.

Kontakt
Plettenberg Elektromotoren GmbH & Co. KG

Rostocker Str. 30

34225 Baunatal, Germany

T:+49 (0) 56 01 - 97 96 0
recruitment@plettenbergmotors.com
www.plettenbergmotors.com



http://www.plettenbergmotors.com/

